Франчайзинг SPINNINGLINE Light
Компания SpinningLine приступает к развитию программы франчайзинга начиная с 2014 года.

     Партнер, приобретая франшизу SpinningLine, становится владельцем готового, проверенного временем бизнеса при поддержке и под патронажем лидера российской розничной торговли рыболовными товарами.

     Большой опыт компании позволит вам в полной мере реализовать потенциал вашего магазина и достигнуть высоких финансово-экономических показателей!

     Кто может стать Франчайзи SpinningLine?

     Партнерами SpinningLine могут стать предприниматели малого и среднего бизнеса, владеющие на правах собственности или долгосрочной аренды торговыми помещениями.

     Наработанные SpinningLine технологические, коммерческие и управленческие решения будут положены в основу создаваемого Вами объекта розничной торговли и станут гарантией его процветания.

    Конкурентные преимущества Франчайзи SpinningLine:

    Самостоятельное ведение бизнеса

    Высокая коммерческая выгода от реализации проекта

    Использование отлаженных технологий построения розничного бизнеса, программного обеспечения и товарного знака

    Система контроля ведения хозяйственной деятельности

    Реализация товаров и услуг высокого качества по конкурентоспособным ценам
Условия Франчайзинга
· Площадь торгового зала магазина должна быть не менее 30 кв. м.
· Расположенность  в населенном пункте с  численностью  не менее 30 тысяч человек.
· Помещение должно находиться в центральных, проходных районах города.  Ремонт помещения должен соответствовать  пожарным, санитарным и гигиеническим нормам. Не допускается наличие «ветхого» косметического ремонта.
· Товарная матрица магазина рассчитывается из товарно-материальных ценностей (30 - 35 тыс. руб.  на 1 м² торговой площади, по базовым оптовым ценам).
· Ассортиментная матрица должна составлять товары следующих ценовых категорий:

 - высшая (10%),
 - средняя (30-40%),
 - низшая (40-50%).

· Первоначальная закупка совершается на оптовом складе компании SPINNINGLINE. В магазине должно быть представлено не менее 50%  товарных позиций, идентичных ассортименту SPINNINGLINE.
· Категорически запрещено использовать в ассортименте поддельные товары.
· Обязательное соблюдение РРЦ.
Платежи
· Первоначальный платеж составляет   50 тыс. руб. 
Наши сотрудники IT отдела выезжают к Вам, составляют план технического оснащения магазина, помогают приобрести и настроить оборудование «под ключ».
· Ежемесячное роялти  составляет  20 тыс. руб.
· Возможно освобождение от ежемесячной выплаты роялти (плата за пользование торговой маркой) при условии закупок с нашего оптового склада. Сумма закупок должна составлять  не менее  150 тыс. руб. в месяц.

